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Beijer Byggmaterial

Bygghandelskedjan

tar hjalp av en extern byggmastare

IT-utvecklingen har tagit ordentlig fart pa Beijer Byggmaterial. Handterminaler
pa lagergolvet drar med sig tradlosa nat, som i sin tur staller krav pa en struk-
turerad infrastruktur. Ett spannande utvecklingsskede dar Caperio fatt rollen
som trusted advisor, designer och byggmastare.

Beijer Byggmaterial &r en av Sveriges storsta

rikstackande bygghandelskedjor med 63 bygg- » En sak Jag verkligen tyC ker
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varuhus i landet. Foretaget dominerar framfor allt om med Caperlo ar att de 3rs3

pa proffsmarknaden, medan cirka en tredjedel av

forsaljningen gar till privatpersoner. Omsattningen kreativa. Att de anVéndel‘ sin
ar fem miljarder och verksamheten sysselsatter fantasi och utmanar lite grann l

1400 personer.
- En viktig anledning till att jag tycker att det &r tanken ocksa. Att de inte bara
saroligt att arbeta pa Beijer Byggmaterial ar att kor Pé med det Sjélvklara OCh

vihar ett utpraglat kvalitetstank och manar om

kunden, sager Anna Holmberg. Vikonkurrerar inte i farutségba ra. Dar ar de proak—
forsta hand med pris, men kunden ska alltid uppleva tiva OCh kommer med fﬁrslag

att viger mycket kvalitet for pengarna. Det ar sa
jag tanker i min yrkesroll som IT-chef ocks&, mina hela tiden.«

leverantorer ska leverera kvalitet och satta oss som

kund i forsta rummet.




Samarbetet fordjupas mellan parterna

Caperio har hjalpt Beijer Byggmaterial med produkt-
forsorjningen under manga ar. Dar har man satt ett
flode i system som bygger pa att Caperio for Beijers
rakning har fardigkonfigurerade datorer pa lager
klara att skickas ut vid behov. Detta ar ett effektivt
satt att forsorja en geografiskt spridd organisation
med produkter.

- Vart samarbete med Caperio har fordjupats
vasentligt pa senare tid, berattar Anna Holmberg.
Viharinfort ett tradlost nat med radioterminaler
pa vara byggvaruhus. Caperio har hjalpt oss att de-
signa hela 6sningen samt testa och implementera
den.

De har ju valdigt kompetenta natverkstekniker och
jag kanner ett stort fortroende for ganget. De har
verkligen gjort ett kanonjobb!

Med tradlosa handterminaler kan personalen
hantera kundernas bestallningar sa att allt ar klart
nar de kommer till kassan. Genom att [asa av streck-
koder laggs lopmeter virke och andra
produkter in. Uppgifterna gar sedan till det centrala
affarssystemet som haller allt uppdaterat vad gal-
ler lagersaldon.

-l ett forsta lage har vigjort installationer pa fyra
byggvaruhus for utvardering innan vi slutfor ytter-
ligare 45 filialer. Nu ska virakna ut vad det tog i tid
och kostnader for utrustning. Darefter ska Caperio
komma in med en offert for vad det kostar att
genomfora projektet, med Cisco tradlosa system
och Psion handterminaler.

Ett framtidssakrat LAN

Samtidigt som en tradlos [6sning sags dver gjorde
Caperio en forstudie och kom med forslag till
ombyggnad och uppgradering av det lokala nat-
verket. Ett arbete som samkdrs med Beijer
Byggmaterials driftspartner inom moderbolaget
DT Group.

- Vivisste att vihade en dlderdomlig struktur pa
vart LAN. Det jag var intresserad av var att fa ett
modernt och framtidssakrat nat, sager Anna Holm-
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berg. Dar har Caperio hjalpt mig med att formulera
detta. De har tillfort en mycket mer djupgdende
kompetens som gjort det lattare for mig att driva
igenom det har med var danska partner.

- For oss handlar det om jattestora pengar da vi
har ett enormt flode av produkter genom Beijer-
maskineriet. Det far helt enkelt inte blindgra fel
eller brister ndgonstans. Dar uppskattar jag att det
finns sa djup kompetens pa Caperio. De ar riktigt
tunga pa natverkssidan, sa det var intressant att ta
diskussionen med dem.

Samarbete under trivsamma former

Det ar en spannande utvecklingsresa Beijer Bygg-
material och Caperio har tillsammans. En utveckling
som aven kraver uppstallning fran bagge parter.

- For mig ar det viktigt att det ar ett partnerskap
och att foretaget kan matcha oss. Beijer Byggmate-
rial ar stora och vistaller valdigt hoga krav pa vara
leverantorer. Det kravs lite pondus och ryggrad hos
en leverantor for att orka med oss. Samtidigt vill jag
att det personliga engagemanget ska finnas dar.

- Ensak jag verkligen tycker om med Caperio ar
att de ar sd kreativa. Att de anvander sin fantasi
och utmanar lite grann i tanken ocksa. Att de inte
bara kor pa med det sjalvklara och forutsagbara.
Dér ar de proaktiva och kommer med forslag hela
tiden, sager Anna Holmberg och tillagger:

- Dessutom verkar personerna pa Caperio trivas
valdigt bra pa jobbet. Jag gillar moten med mannis-
kor som tycker det ar kul att gd till jobbet och som
brinner for sitt arbete. Vihar jatteroligt da vijobbar
utan att det slar dver och blir slappt. Det tycker jag
ar superviktigt!



